WIR IN BERLIN

"D IEHOGA
.4 DENKFABRIK

Erwerbs- oder Verdufserungstransaktion

DIEHOGA Denkfabrik bietet wichtige professionelle Beratung

ufgrund der lzangjahrigen beruflichen Tatigkeit hat der

Verkaufer eines Hotels oder eines gastronomischen

Objektes naturgemaR einen Informations- und Erfah-
rungsvorsprung gegeniiber dem potenziellen Erwerber oder
Investor. Dieser Informationsversprung begrindet nicht sel-
ten die unterschiedliche Wahrnehmung und Einschatzung
zu einem Unternehmens- bzw. Marktwert.
Abgesehan von der angedachten Transaktionsart {Erwearb
von Unterehmensanteilen oder dem Objekt) ist die Due
Diligence (Risikoprufung, Offenlegung von entscheidungs-
relevanten Informationen) im Transaktionsprozess fur beide
Beteiligte von grofem Nutzen, da sie u. a. im Ergebnis zur
Klarung des Sachverhaltas fuhren kann.
Ausgangspunkt ist zumeist eine Grobanalyse (Screeningt,
in der durch den potenziellen Erwerber oder Investor die
Unternahmens- und Datenanalyse durchgefuhrt wird. Bei
positiver Beurteilung folgt die Phase der Feinanalyse, in der
u. 3. intensive Gesprache mit dem Eigentumer bzw. Ma-
nagement sowie Besichtigungen vor Ort durchgefihrt und
Transaktionsmodelle entwickelt und festgelegt werden.
Untersuchungsbereiche sind insbesondere die ,Finan-
zen”, der ,Markt”, die ,Steuern” und juristische Belan-
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ge". Der Bereich ,Markt" beinhajtet insbesondere die de-
taillierte Analyse der Nachhaltigkeit des Geschiftsmodells
sowie des Marktes und dessen Rahmenbeadingungen. Die
Untersuchung der operativen Abldufe soll insbesondere Ef-
fizienz- und Risikopotenziale sowie Synergiemoglichkeiten
aufzeigen.

Hierbei steht fir Erwerber bzw. Investoren im Vordergrund,
ob die identifizierten Rahmenbedingungen eine nachhaltige
Betriebsfihrung sicherstellen. Da der Erwerbs- bzw. Veerau-
Rerungsprozess aus mehreren Phasen basteht, ist jeweils
unterschiedliches branchenspezifisches Know-how erfor-
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ufgrund der langjahrigen beruflichen Tatigkeit hat der Verkdufer eines Hotels oder eines

gastronomischen Objektes naturgemall einen Informations- und Erfahrungsvorsprung
gegenlber dem potenziellen Erwerber oder Investor. Dieser Informationsvorsprung
begriindet nicht selten die unterschiedliche Wahrnehmung und Einschatzung zu einem
Unternehmens- bzw. Marktwert.

bgesehen von der angedachten Transaktionsart (Erwerb von Unternehmensanteilen oder
dem Objekt) ist die Due Diligence (Risikopriifung, Offenlegung von entscheidungsrelevanten
Informationen) im Transaktionsprozess fiir beide Beteiligte von groRem Nutzen, da sie u. a.
im Ergebnis zur Kldarung des Sachverhaltes fihren kann.

usgangspunkt ist zumeist eine Grobanalyse (Screening), in der durch den potenziellen
Erwerber oder Investor die Unternehmens- und Datenanalyse durchgefihrt wird. Bei
positiver Beurteilung folgt die Phase der Feinanalyse, in der u. a. intensive Gesprache mit
dem Eigentimer bzw. Management sowie Besichtigungen vor Ort durchgefiihrt und
Transaktionsmodelle entwickelt und festgelegt werden. Untersuchungsbereiche sind
insbesondere die ,Finanzen”, der ,Markt”, die ,Steuern” und ,juristische Belange”. Der
Bereich ,,Markt” beinhaltet insbesondere die detaillierte Analyse der Nachhaltigkeit des
Geschaftsmodells sowie des Marktes und dessen Rahmenbedingungen. Die Untersuchung
der operativen Abldufe soll insbesondere Effizienz- und Risikopotenziale sowie
Synergiemoglichkeiten aufzeigen.

ierbei steht fur Erwerber bzw. Investoren im Vordergrund, ob die identifizierten
Rahmenbedingungen eine nachhaltige Betriebsfiihrung sicherstellen. Da der Erwerbs- bzw.
VerdulRerungsprozess aus mehreren Phasen besteht, ist jeweils unterschiedliches
branchenspezifisches Know-how erforderlich.

Is erfahrene Unternehmensberater unterstiitzen die Mitarbeiter der DIEHOGA
Denkfabrik GmbH gastgewerbliche Erwerbs-bzw. VerdulRerungsprozesse
jeder Art.



